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Velkommen til
SIF IN BUSINESS

Keere laeser,

det er en forngjelse at sende denne udgave af SIF in Business pa
gaden, for sjeeldent har det veeret sjovere at veere SlFer.

Vi afsluttede forarets mesterskabsspil i 3F Superligaen med
at fa bronzemedaljer haengt om halsen efter en helt fantastisk
saeson med mange mindeveerdige hgjdepunkter, og vi ggr i disse
dage klar til vores fgrste europaeiske gruppespil nogensinde mod
storklubber som West Ham, Anderlecht og FCSB.

Samtidig har vi netop fremlagt en tilfredsstillende delarsrapport
for fgrste halvar af 2022, hvor vi praesenterede et solidt overskud
i koncernen.

Vores ejendomsaktiviteter i Papirfabrikken-komplekset er i
meget god gaenge, og vi har fuld beleegning pa vores lejemal.
0gsa hotel- og konference-aktiviteterne udviser nu et beske-
dent overskud efter nogle vanskelige &r, og vi har realiseret en
omsaetningsstigning pa 19 mio. kr. alene i fodboldforretningen
i forste halvar. Samlet set er Silkeborg IF Invest A/S-koncernen
velsagtens det bedste sted nogensinde.

| denne udgave af SIF in Business har vi sat fokus pa den gode
udvikling pa Papirfabrikken, hvor vi hgrer fra et udpluk af de
mange tilfredse lejere.

Vi giver ogsa et indblik i de mange udfordringer, som det har
givet os at blive klar til europaeisk fodbold for fgrste gang i 21
ar i Silkeborg - lad os bare kalde det nogle meget velkomne
luksusproblemer.

Man kan leese et stort portraet af vores nye angriber Tonni Adam-
sen, der er kommet buldrende til Silkeborg med masser af mal
i stgvlerne, og man kan ogsa komme teet pa vores klublaege
Kaspar Saxtrup.

Det er ogsa glaedeligt at kunne leese om den fine fremgang,
som vi oplever pa sponsorfronten, hvor mange nye partnere er
kommet til — og om vores gode samarbejde med

Sport 24, som i den grad har lgftet vores &

salg og udvikling af SIF-merchandise. 1&,

3 ni'q
Rigtig god laeselyst. { &
Kent Madsen, adm. direktgr Ll;
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Fremgang pa alle fronter

Silkeborg IF Invest A/S har i ferste halvar
af regnskabsaret realiseret et overskud fgr
skat pa 8,5 mio. kr. Der er fremgang pa alle
fronter af forretningen

Dosmerseddel sikrer Bjarnes nattesgvn

Bjarne Skov og Mark Dahlgaard Jgrgensen
er i orkanens gje, nar det handler om at gore
SIF og JYSK park klar til europaeisk fodbold

Fra vinduespudser til maltyv i superligaen

For fa ar siden troede Tonni Adamsen aldrig,

at han skulle leve af at spille fodbold. Men i en
sen alder er han klar til at folde sit talent ud for
Silkeborg IF, hvor han har faet en dremmestart ...

En aktionaer er en ambassadgr
Der bliver feerre og feerre ejere af SIF — men
en bred forankring er vigtig for klubben

Den fynske klublaaege med SIF i hjertet

Han kommer aldrig pa holdkortet - alligevel
er klublaege Kaspar Saxtrup en af de
vigtigste aktgrer i holdet bag holdet

Historisk stor interesse for at blive sponsor

I trange tider kan det veaere en kamp at ringe
en potentiel partner op mandag morgen
— i disse tider ringer de af sig selv

Nu var tiden til, at jeg kunne stgtte
John Birkekaer oplever, at hans virksomhed
Lubriq far en god eksponering

Rede lygter over Silkeborgs aldste matrikel
Der er ikke en ledig kvadratmeter pa Papir-
fabrikken, der er den gkonomiske muskel
under fodboldforretningen i Silkeborg IF
Invest A/S

Papirfabrikken gor det nemmere at rekruttere
Et domicil-skifte fra Herning til Silkeborg

skal styrke arbejdsglaeden i fondsmaegler-
virksomhed

Plads til voksevaerk
Papirfabrikken bliver byens finanscenter

Nordisk udvider pa Papirfabrikken
Nordisk, der leverer udstyr til outdoor-
segmentet, udvider og samler sine
aktiviteter pa Papirfabrikken

Sjal og arv afggrende for designvirksomhed
Hoteller og gode restauranter teet pa Papir-
fabrikken er vigtigt for Design Collection . . 26

Fornuftsagteskabet, der blev til win-win
Lokale Sport 24 har eksploderet salget

af SIF-merchandise - og givet klubben
mere tid til at fokusere pa fodbolden
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INFO: DELARSRAPPORT

FREMGANG

PA ALLE FRONTER

Silkeborg IF Invest A/S har i
forste halvar af regnskabsaret
realiseret et overskud for skat
pa 8,5 mio. kr. Der er fremgang
pa alle fronter af forretningen.

Silkeborg IF Invest A/S har netop frem-
lagt delarsrapport for fgrste halvar 2022,
og efter en stigning i omsaetningen pa
naesten 28 mio. kr. sammenlignet med
forste halvar 2021 realiseres et overskud
for skat pa 8,5 mio. kr., hvilket betegnes
som tilfredsstillende.

- Vores samlede koncern har i fgrste
halvar haft en omsaetning pa over 63

mio. kr., og vi har realiseret et overskud
pa 8,5 mio. kr. Det er vi selvfglgelig me-
gettilfredse med, og vi har fremgang pa
alle fronter i koncernen. Vores succes
i 3F Superligaen, stigende tilskuertal
med tilhgrende match day-indtaegter,
ggede sponsorindteegter og tv-penge
har medfgrt en omsaetningsstigning pa
19 mio. kr. alene i fodboldforretningen,
hvor vi af strategiske arsager valgte ikke
at prioritere spillersalg i vinterens trans-
fervindue. Derfor lever vi da ogsa fint
med et beskedent underskud i denne
del af forretningen, siger adm. direktgr
Kent Madsen og fortseetter.

- De nu udfasede covid19-restriktioner
har ogsa smittet positivt af pa vores
hotel- og konferenceaktiviteter, som er

godt pa vej tilbage igen og nu udviser et
beskedent overskud. Det samme er geel-
dende for vores ejendomsaktiviteter, der
bidrager til halvarsresultatet med 11,7
mio. kr., selv om vi netop har investeret
2,2 mio. kr. i opdatering af bygningerne.
Det kan samlet set konstateres, at vi har
fremgang pa alle fronter af forretningen,
lyder det fra Kent Madsen.

Selskabets resultatforventning for hele
regnskabsaret er siden fremlaeggelsen
af delarsrapporten og salget af Nicolai
Vallys blevet opjusteret til et resultat for
evt. dagsveerdiregulering af investerings-
ejendomme og for skat i intervallet +60
mio. kr. til +70 mio. kr. - mod tidligere et
resultat i intervallet +40 mio. kr. til +50
mio. kr.
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Rolf Sgrensen

Christian Jonsbak Uttrup Seren Brixen
Headhunter Headhunter Headhunter

Tillidsfuld rekruttering
med holdninger.
Ogsa til Silkeborg IF!

v
HUMANTRUST

TILLIDSFULD REKRUTTERING

humantrust.dk
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RAPPORT: EUROPAISK FODBOLD

DOSMERSEDDEL

SIKRER BJARNES NATTESOGVN

Bjarne Skov og Mark Dahlgaard
Joargensen er i orkanens gje,
nar det handler om at ggre SIF
og JYSK park klar til europaeisk
fodbold.

Mange er vant til at have travlt pa jobbet,
men nar der bliver s& meget at se til,
at du vagner om natten, sa skal du lige
teenke dig om en ekstra gang.

Sa det har Bjarne Skov gjort. Han har en
dobbeltrolle i SIF som dels teknisk chef,
dels sikkerhedschef, og lige nu sikrer
han sin nattesgvn ved at have en god,
gammeldags dosmerseddel liggende
pa natbordet. P4 den made kan han
grifle det ned, som underbevidstheden
slynger op til overfladen, nar han ellers
skulle nyde sin skgnhedssgvn.

Bjarne Skov

SIFIN BUSINESS

- Vi har lange dage med et hav af op-
gaver. Sa der ligger et stykke papir ved
siden af sengen. Nar jeg vagner, kan
jeg lige fa det ned, der presser sig pa.
Sa kan jeg falde i sgvn igen, forteeller
Bjarne Skov.

Sammen med nyansatte Mark Dahlga-
ard Jgrgensen er det hans opgave at
toptune organisation og faciliteter, sa
Silkeborg IF lever op til de myriader af
krav, specifikationer og forventninger,
der fglger med, nar man bliver en del af
UEFA-familien og skal ggre sig pa den
store, europaeiske scene.

SIF betraader nyt land

- Det er helt nyt land at betraede for
os. Der er ufatteligt mange regler og
forordninger at holde styr pa. Det skal
der vaere overblik over, og det skal ikke
leveres af dem, der arbejder med den
normale, daglige drift.

—

=48 &
Mark Dahlgaard Jorgensen

Det forklarer Mark Dahlgaard Jgrgen-
sen, der er projektansat til at veere for-
bindelsesofficer mellem SIF, UEFA og
de gaestende klubber. Og praktisk gris
til den store guldmedalje.

- UEFA er en stor og bureaukratisk stgr-
relse. Det er ikke sddan, at de ikke er til
at tale med. Jeg mgder stor velvilje og
hjeelpsomhed. Men tingene skal ggres
pa deres made og ifglge deres regle-
menter. Vi er bare rgget ind i et stort
show, hvor de eksempelvis dikterer,
hvordan vi skal daekke navnene pa vores
normale sponsorer til i foyeren, forklarer
Mark Dahlgaard Jgrgensen, som selv
engang var defensiv midtbanespiller pa
SIFs bedste ungdomshold.

Personlig udvikling

For Bjarne Skov handler det primaert om
at ggre JYSK park klar til kamp. Lyset er
eksempelvis blevet forbedret, banen er

lagt om, og der er monteret stole over-
alt. For under europaeiske kampe sidder
man af sikkerhedshensyn ned.

- Det, der er kommet mest bag pa mig,
er den tid, det tager at fa det hele pa
plads, erkender Bjarne Skov, der dog
forst og fremmest glaeder sig over det
europaeiske eventyr.

- Det gode ved det er de mange spaen-
dende kampe, som venter. Og den
udvikling af klubben, som det fgrer
med sig. At komme til udlandet og se,
hvordan de ggr det andre steder. Det
giver ogsa en masse personlig udvik-
ling. Husk, at det er over 20 ar siden, vi
sidst spillede i Europa, og da havde jeg

RAPPORT: EUROPAISK FODBOLD

ikke det ansvar, jeg har i dag, forklarer
Bjarne Skov.

For den kommunikations-uddannede
Mark Dahlgaard Jgrgensen er efterérets
europeeiske togt en oplagt mulighed for
at fa luftet kompetencerne.

- Jeg er god til at holde overblikket. Jeg
skal kunne snakke med alle i organisa-
tionen og paent bede om hjeelp, hvis der
skal ydes noget seerligt. Og sé er jeg god
til at handtere sendringer her og nu og
handle hurtigt. Jeg er vel en klassisk
mellemleder, som skal kunne levere
opad og fa noget til at ske nedad, lyder
bleeksprutten Mark Dahlgaard Jgrgen-
sens karakteristik af sig selv.

Bjarne Skov (til venstre) og Mark
Dahlgaard Jgrgensen spiller
centrale roller i at modne SIF til
europaisk fodbold praktisk og
organisatorisk. Blandt andet at
etablere en stor, ny lokation til de
internationale pressemgder, hvor
UEFA vil, at stolene skal sta pa en
helt bestemt made.

Mark Dahlgaard Jgrgensen

Fgdt i 1986, 36 ar.

Far til Alberte pa tre og Lykke pa et ar.
Gift med Line.

Familien bor i nybygget hus i Funder.

Uddannet Cand. Comm. fra Roskilde Universitet.
Projektansat som SIFs forbindelsesofficer til UEFA.
HHX-uddannelse fra Silkeborg Fodbold College.
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m Netop flyttet tilbage til Silkeborg efter 13 ar i Kgbenhavn.
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m Var elitefodboldspiller pa SIFs U17 og U19-mandskaber.
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Hetag Tagdaekning Nord A/S har lagt tagpap pd SIF’s hiemmebane, JYSK park.
Hetag Tagdaekning Nord A/S er din lokale tagpap entreprenegr i Silkeborg og omegn.
Professionalisme og indsigt er nagleord i vores arbejde. \f UhISport E

Alti tagpap, tagdaekning og service: Kontakt os:

Hetag Tagdaekning Nords team bestar af i alt 6 funk-
tionaerer og ca. 22 tagdaekkere, og vi har labende Hetag Tagdakning Nord A/S
laerlinge ansat, for at sikre den kommende genera- Sgren Nymarks Vej 6D - 8270 Hgjbjerg

tion af tagdaekkere.
+45 86 17 58 00

Vi udfgrer alle slags tagdaekningsopgaver samt
renovering for bade private, entreprengrer og stgrre
virksomheder. Vi lgser opgaver med bl.a. tagpap,
tagmembraner, tagkassetter, ovenlys mv. Derudover
tilbyder vi ogsa fordelagtige service- og vedligehold-
elsesaftaler.

CIYS

Hos os kan du altid veere sikker pa god kvalitet og
service til tiden - og til den rigtige pris. Vi holder,
hvad vi lover og seetter en aere i at vaere din fore-
trukne tagdaekningsentreprengr.

Han spillede .'_['h_ark
til 2018, men i begyndel

Kontakt os og her, hvordan vi kan hjalpe dig med
den naeste tagdaekning.

gaspiller, da Silkeborg IF kgbte ham fri
af kontrakten med FC Helsinggr.

Blot to dage senere scorede han i sin
debut mod AaB, og i sin fgrste start for » -

Laes mere pa: www.hetagtagdaekning.dk "

Teet tag gennem teaet samarbejde
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klubben blev han dobbelt malscorer i
sejren over FC Nordsjeelland.

Et moderne fodboldeventyr blev fuld-
endt, men vejen til den sene succes var
ikke snorlige for den nu 27-arige SIF-
angriber.

Matte stoppe i Brgndby

Han voksede op i Taastrup pa den kg-
benhavnske vestegn, hvor bolden var
hans bedste legetg;.

- Jeg har altid elsket at spille fodbold.
Det er en social sport, og du skal bruge

SIF IN BUSINESS

dine holdkammerater, hvis du vil blive
endnu bedre. Jeg har altid gaet rundt
med en bold. Mine brgdre spillede ogs3,
og det har min far og mor faktisk ogsa
gjort, siger han.

Da han lige var begyndt pa 11-mands- .

fodbold.i Taastrup FC, fik.storklubben
Brgndby gje pd ham, og for en dreng fra
Vestegnen bliver det ikke meget stgrre
end det.

Tonni Adamsen er fra den historisk
staerke argang 1994, sa i ungdomsti-
den i Brgndby blev han holdkammerat

-

med velkendte navne som Riza Durmisi,
Patrick Olsen, Andreas Maxsg og Fre-
derik Holst.

- Et af mine bedste minder var en finale
mod AB, hvor jeg lavede tre mal, og
Patrick Olsen scorede to, siger Tonni
Adamsen.

Men pludselig led hans drem om at
slippe gennem nalegjet i Brgndby et
stort knaek.

- Jeg stoppede, da vi skulle spille U15.
Jeg var treet i min krop. Der var vokse-
veerk pa vej, og sa mistede jeg lysten.

- Jeg har altid vaeret ret god til at komme
videre. Men selvfglgelig var det et slag.
Det var jo en drgm. Men jeg fandt hurtigt
tryghed i at spille s meget, som jeg nu
kunne klare pa davaerende tidspunkt,
fortaeller han.

Hjem til vennerne

Han tog tilbage til barndomsklubben Ta-
astrup FC, hvor han som 16-arig fik de-
but for fersteholdet i Sjaellandsserien.

Det blev dog for meget at traene tre
gange om ugen, og efter en pause vaek
fra fodbolden begyndte han sa smat at
spille ungdomsfodbold med vennerne.
- Jeg havde det bare sjovt og hyggede
mig med mine venner, siger Tonni Adam-
sen, der som senior fulgtes op pa for-

steholdet med flere af sine gode venner.
Efter gymnasiet arbejdede han fgrst i
en sportsbutik.

- Jeg var ikke super glad for det. Det
var meget indenfor, og jeg havde krudti
rgven som sa mange andre drenge. Jeg
skulle ud at bruge min energi, fortzeller
Tonni Adamsen.

Faderen hjalp med job

Med hjeelp fra sin far fandt han i stedet
et arbejde som vinduespudser.

- Det passede rigtig godt med min fod-
bold. Det var cirka fra klokken seks til
13, og sa kunne jeg komme hjem og fa
en lur og holde fokus pa min fodbold
pa den made.

Den dag i dag kan han godt:savne tiden
som vinduespudser.

- Jeg havderigtig gode kollegaer. Det var
maske ikke altid det sjoveste at pudse
vinduer, men det handlede om at have
det godt pa jobbet med nogen, man hav-
de det sjovt med og ogsa kunne snakke
om lidt dybere ting med, siger han.

Pa fodboldbanen gjorde den elegante
offensivspiller sig mere og mere be-
maerket, og som 23-arig skiftede han
til Frem i 2. division.

- Der kom bare en lyst til at prgve no-
get andet. Min fgrste traening med

Frem var pa Valby Idraetspark, hvor ba-
nen stod snorlige. Det var det, jeg havde
brug for. Det gav lysten til at spille lidt
mere, siger han.

| traditionsklubben blev han hurtigt et
hit blandt de mange passionerede til-
skuere, og han fik endda et ggenavn,
der stadig haenger ved.

- Jeg scorede et mal, og sa var der én,
der rabte »Tonni Taastrup«. S-togets
linje B gar jo fra Valby til Taastrup, og »

SIF IN BUSINESS 11
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INTERVIEW: TONNI ADAMSEN

sd tror jeg bare, at det klingede godt,
smiler han.

Var pa prove i SIF

Efter halvandet ar i Frem opstod
muligheden i december 2019 for at
komme til prgvetraening i Silkeborg

IF, der dengang spilledei 1. division.
Han scorede endda i en testkamp
mod AGF, men mere end et kort ophold
blev det ikke til.

- Tidspunktet var ikke det rigtige - for
begge parter, tror jeg. Formen var ikke
god, og hvis jeg skal veere eerlig, tror jeg
ikke, at jeg var god nok. Havde jeg faet
tilbuddet til en god 1. divisionslgn, havde
jeg nok takket ja, men da den forlaengede
weekend var overstaet, vidste jeg godt,
at niveauet ikke var der. Men jeg skulle
bare arbejde videre, siger han.

| stedet drog han et ar senere til FC
Helsinggr, hvor han efter halvandet ar
med succes og mange mal atter kom
pa radaren i SIF.

Denne gang var der ingen tvivl om, at
han ville til Silkeborg for at spille under
Kent Nielsen.

- Jeg vil gerne udvikle mig endnu mere
som fodboldspiller - og som menneske
- 0og jeg var sikker p3, at det kunne jeg
gore her.

Store klubber som AGF og svenske
Hammarby var ellers ogsa naevnt som
bejlere til Tonni Adamsen.

- Der var forskellige bud fra forskel-
lige klubber, men da jeg havde Kent

i rgret, var jeg sikker p3, at det var
her, jeg skulle hen, og jeg ville ggre
mit for, at det skulle ske, siger Tonni
Adamsen, der aldrig glemmer sin
debutkamp pa JYSK park mod AaB.

- Det var selvfglgelig pa en trist be-
kostning, at Helenius matte ud, men
jeg fik lov til at lukke kampen, og der
var mange tilskuere pa tribunerne.
Det var rigtig stort, siger han.

Pa egne ben
Hans keereste Natascha er blevet
hjemme i hovedstadsomradet, hvor hun
studerer idreet og sundhed. Men Tonni
Adamsen brokker sig ikke over at skulle
sta pa egne ben i Silkeborg.
- | begyndelsen star du lidt alene her-
ovre. Det er spaendende, synes jeg. Jeg
er sikker p3, at man udvikler sig af det,

og samtidig har jeg endnu mere fokus
pa min fodbold nu, siger han.
Tonni Adamsen fgler nu, at han i en
alder af snart 28 er klar til at for-
fglge drammen om topfodbold.
Han spejler sig ogsa i holdkam-
meraten Nicolai Vallys, der
lige som Tonni Adamsen
har arbejdet sig op gennem

3 {
T e raekkerne for at blive en stor
profil i Superligaen.
; - Jeg prover at se det som

en fordel, og forhdbentlig kan
jeg veere et forbillede for andre
spillere i danmarksserien og 2.
division. Hvis man er villig til at
arbejde for det, er jeg sikker p3, at
der nok skal komme en abning, og
sa geelder det om at gribe chancen,
siger Tonni Adamsen.

%
W ¥

Kreativ spillestil

Nar han har bolden ved sine fgdder, sprin-
ger han i gjnene med et laekkert touch og
fodsalsdriblinger. Det leder straks tan-
kerne hen paindendgrs fodbold, og Tonni
Adamsen har da ogsa brugt mange ti-
mer som barn og ung i diverse haller.
Han haber, at de kvaliteter nu kan bru-
ges pa den stgrste scene.

- Jeg har faet lov til at veere lidt mere
kreativ i de lavere raekker, fordi der var
mere tid til det pa banen. Jeg skal leere,
at det ikke altid er Igsningen her. Det
geelder om at spille hurtigt og rigtigt og
finde de nye positioner. Men samtidig
skal jeg ikke glemme, hvorfor de har
hentet mig, konstaterer han.

Selv om hans vej til topfodbold har vee-
ret utraditionel, fortryder han intet. Hel-
ler ikke det tidlige stop i Brgndby.

- Jeg bliver tit spurgt, om jeg ville zendre
det, men det vil jeg egentlig ikke. Mulig-
heden var der ikke pa det tidspunkt, og
jeg teenkte ikke over det pa den made,
siger han.

Nu geelder det om at skrive nye kapitler
til eventyret i Silkeborg.

- Jeg glaeder mig til at se, hvor livet ta-
ger mig hen. Jeg havde fire sabbatar,
sd maske er jeg ikke den bedste til at
saette et mal og en starttid for det. Men
jeg ser det som en fordel, at jeg er god
til at vaere der, hvor jeg er.

- Jegvilihvert fald nyde det hele vejen,
siger han.
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INTERVIEW: KENT MADSEN

Der bliver faerre og feerre ejere af SIF

ER EN

- men en bred forankring er vigtig for klubben.

Dem, der er, er glade lige nu...
Men der bliver hele tiden faerre af dem,
aktionaererne i Silkeborg IF Invest A/S,
og selvom det pa ingen made truer kon-
cernens ve og vel, sa er det alligevel et
bekymringspunkt for Kent Madsen, ad-
ministrerende direktgr.

- Vi bliver faerre og faerre, og det er vi
faktisk kede af. Vi ser en aktionaer som
en ambassadgr, og det er vigtigt for os
med en bred forankring. Den gnsker vi at
opretholde, og vi grubler en del over, hvor-
dan vi gor det, siger Kent Madsen, som
arligt ufrivilligt ma vinke farvel til om-
kring 100 af de sakaldt navnenoterede
aktionaerer. Det er dem, hvor SIF kender
identiteten og eksempelvis inviterer ak-
tionaeren til generalforsamling med stegt
flaeesk med persillesovs - og en snaps til.
Frafaldet skyldes typisk dgdsfald.

SIF er en af kun fem b@rsnoterede dan-
ske professionelle fodboldklubber - de
gvrige er FC Kgbenhavn, Brgndby, AGF
og AaB. Omkring 2500 stgrre og min-
dre aktionzerer ejer klubben, og heraf er
ca. 90 procent navnenoterede. Af dem
sidder 20-25 personer pa 80 procent af
aktierne. Lige nu star aktien historisk
hgjt omkring de 26 kroner stykket. Om-
kring finanskrisen la aktien i beskedne
fem kroner. Der er udstedt 10 millioner
aktier. Sa stiger aktien eksempelvis
halvanden krone om mandagen efter
en sejri 3F Superligaen, bliver virksom-
heden hen over en handelsdag 15 mil-
lioner kroner mere veerd.

Stolte af fremmgdet

Nar Silkeborg IF Invest A/S inviterer til
generalforsamling, kommer der typisk
et par hundrede aktionzerer.

Hvordan bliver man aktionaer i SIF?

- Hvis man gerne vil vaere aktionzer i SIF, er det faktisk meget enkelt.
Man kan enten kgbe aktier via sin egen netbank eller rette henven-
delse til sit pengeinstitut og derefter kgbe det antal, man gn-
sker. Hvis man samtidig gerne vil modtage informationer fra

selskabet — og dermed have muligheden for at blive inviteret
til generalforsamlingen og sa videre — skal man blot bede

om at blive navnenoteret, sa gar det hele af sig selv. Det er
faktisk meget enkelt, smiler Kent Madsen.

SIFs administrerende direktgr Kent Madsen pointerer, at en bred
forankring af klubben pa en stor aktionzerkreds er vaesentlig. For
“"en aktionzer er en ambassadgr”, som direktgren formulerer det.
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- Det er vi stolte af, og det understre-
ger den brede forankring, som vi har og
sigter efter. Men evner vi ikke at holde
fast i den, kan man pa sigt godt stille
spgrgsmalstegn ved det fornuftige i at
vaere bgrsnoteret, for det er faktisk ret
besvaerligt og belaster en lille admini-
stration som vores ganske voldsomt,
forklarer Kent Madsen.

Han er dog pa ingen made dér, hvor en
afnotering pa fondsbgrsen er aktuel.

- Slet ikke. Men ser vi ti ar frem, kan
grundlagt godt veere forsvundet, nar
man ser pa de kreaefter, vi bruger pa det
i forhold til det, vi far ud af det. Men det
ville vaere eergerligt, slar direktgren fast.

Winther sport & fritid, er en virksomhed lokaliseret i
Silkeborg, med specialister indenfor sport & fritid.
Vi er stolte af at kunne bidrage til fremtiden i

A\ Fritid

lokalsamfundet, til bredden og eliten.
Sport &

+45 20 22 60 14 +45 86 80 60 20

JYSK PARK

Jysk Park har faet installeret nyt kunstgrees, som er
udviklet til den absolutte elite. Kunstgraesset har de
bedste spille egenskaber, som bidrager til god
fodbold og mindsker skader hos spillerne.

Samtidig er kombinationen af fibre der er anvendt,
med til at skabe den mest autentiske oplevelse.
Det eksisterende kunstgraes, er nu re-installeret pa
den gamle treeningsbane. Dette er med til at
understgtte den generelle vision omkring
genanvendelse og bzeredygtighed pa anleegget.

GOAL STATION

| forbindelse med Kunstgraes projektet pa Sgholt, har
vi etableret Goal Station Arena Pro. Goal Station er et
unikt innovativt treeningsudstyr, hvor du analysere og
folger individuel udvikling. Arena Pro fra Goal Station,
facilitere muligheden for at tage talentet til nye hgjder.
| appen er der standard gvelser, men udstyret er
fleksibelt, s du har mulighed for at opseette dine
egne gvelser. Vi har en lang reekke produkter, der
kan tilpasses til den individuelle spiller, samt position.
Kun fantasien seetter graenser, og du kan fglge din
udvikling hele vejen.

ww.winthersport.dk

hwi@winthergruppen.dk

KUNSTGRAS
TIL FREMTIDEN

Winther Sport & Fritid er med til at bane vejen for
fremtidens kunstgreesbaner, med projektet pa Sgholt.

| samarbejde med Silkeborg kommune og DBU, har vi
konstrueret kunstgraesbane med fokus pa miljgvenlige
foranstaltninger, og baeredygtighed. Der er leveret
produkter fra gverste hylde, og fremstillet lasninger for

at sikre de bedste faciliteter pa anlaegget, samt bevare
den omkringliggende natur. Med til det nationale
forskningsprojekt er ogsa Teknologisk Institut, som laver
analyser af de forskellige produkter og lag i opbygningen.




INTERVIEW: KASPAR SAXTRUP -
Kaspar Saxtrup i SIF-trgjen. Som
ung var hjerteklubben B 1909, men
i dag handler det udelukkende om
* keerligheden til SIF.
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INTERVIEW: KASPAR SAXTRUP

Kaspar Bo Saxtrup Nielsen

B Fgdt 13. februar 1965.

Bosat i Virklund.

B Danner pa 16. ar par med oversygeplejerske pa operationsafdelingen
Regionshospitalet Ggdstrup, Lotte Birkholm Thomsen.

B Far til Kristoffer pa 26, Anne Sofie pa 19 og Ida pa 18 ar.

B Diplomlaege i idraetsmedicin, speciallaage i ortopaedisk kirurgi.

B Klublzaege Silkeborg IF (3F Superliga), Bjerringbro/Silkeborg (Liga
handbold herrer), Silkeborg Voel (Liga handbold damer).

B Ekstern konsulent i diverse liga handboldklubber.

Sparring mht. knaproblematikker i forhold til Team Danmark samt i

forhold til diverse landshold i DBU og DHF, primaert ungdom.

)

)

—
j ung mands
Idigvis sker det
er, er det som
re proces. Min
oget godt, de
1aske leert

Han kommer aldrig pa
holdkortet - alligevel er
klublzege Kaspar Saxtrup
en af de vigtigste aktarer
i holdet bag holdet.

SIFs klublaege Kaspar Saxtrup‘
i tvivl, nr han skal forklare, hv:
er det bedste ved jobbet i S|I

- Det er de unge mennesker.
ud og veere en del af de
har veeret i klubben i fem-se
faet en stor fortrolighed
kommer pa JYSK park,
dagen bag mig, forklarel
*"r C

Manden er ikke selv noteret f
glorveerdig fodboldkarriere.
lede om basketball for odenseé_
i de unge ar. Alligevel definerer han sig
selv som "et fodboldmenneskgf;.- der i 5
virkeligheden interesserer sig for al
slags elitesport. Men venerationen for

de unge fodboldspillere er saerligt stor.

spiller. Jeg .‘go S - L S fremmest synes,
i det dagllgé, men jeg ko I r'Sllkeborg IF.

nér der kraeves lidt m _
kompetence. Skal de _ _ AR Det er den sociale kapital, der
dersggelser til? Skal der laves end rg ' - R G ofhkring holdet, jai hele klub-
en scanning?, forklarer Kaspar Saxtr : ¢ ) S PO RTS KI RU RG E N B v B ben. Alle vil hinanden det bedste
der typisk er i klubben et par gange om -%l ' ~ og forsgger at ggre det rigtige.
ugen. Men ringer telefonen, tager han ~ mulen, slér e , . Det er ret enestdende.

16 SIF IN BUSINESS SIF IN BUSINESS 17



INTERVIEW: BJORN M@LLER PEDERSEN

Bjgrn Mgller Pedersen er en glad mand,
og det er ikke kun fordi SIF netop nu
gennemlever en resultatmaessig hgj-
konjunktur - og hans kone derfor denne
dag endnu engang har bagt en af sine
legendariske chokolade-vinderkager til
administrationen.

I . 2h, klubbens salgschef siden efter-
d ,&t 2016 er ogsa glad, fordi SIF netop

" nu oplever en historisk stor interesse

or at blive sponsor i klubben. I Igbet
\af fgrste halvar 2022 kom knap 30 nye
sponsorer til, og klubben forventer yder-

Ii%?en handfuld - eller maske mere -

i lobet af de travle efterarsmaneder med
eur paeisk fodbold pa programmet.

-

i er virkelig i en positiv stime, og der
r tale om massiv fremgang og maerk-
bart hgjere indteegter i foraret 2022 i
thold til aret for, hvor vijo ogsalai1.
ion. Jeg kom hertil i 2016, og jeg
e oplevet noget lignende, siger
Mgller Pedersen, der teeller cirka
grre og mindre sponsorer i klub-
ortefglje.

ere del af en succes

tuelle interesse haenger ifglge
alg chefen naturligt sammen med
FS sportslige succes. Det er almen-

\

FOR AT

BLIVE SPONSOR

I trange tider kan det vaere en kamp at ringe en potentiel partner
op mandag morgen - i disse tider ringer de af sig selv ...

menneskeligt gerne at ville veere en del
af en succes, og dét er SIF netop nu.
Faktisk sa stor, at Bjgrn Mgller Pedersen
begynder at fa opringninger fra virksom-
heder i Aarhus-omrédet.

- Interessen er meget bred, men der
kommer ogsa nye kunder fra for eksem-
pel Aarhus. Noget tyder p3, at ekspone-
ringen af SIF og Silkeborg er staerkere
end tidligere, og at virksomhederne der-
for ser enidei at lave forretning i Silke-
borg, lyder vurderingen fra salgschefen.

Tre grunde til sponsorat

Ifglge Bjgrn Megller Pedersen er der
tre hovedarsager til, at en virksomhed
engagerer sig i SIF: For oplevelsen og
faellesskabets skyld, for at styrke forret-
ningen med nye kunder eller for at pleje
medarbejderne. Og for tiden er det nemt
at komme i kontakt med erhvervslivet.

- Mange siger, at nar de har veeret i Kol-
ding eller Aarhus eller sadan set hvor
som helst, sa siger folk til dem: "Silke-
borg? Ej, de spiller godt nok god fod-
bold”. Det kan folk godt lide at hgre. De
er stolte af klubben, og de er stolte af,
at deres by bliver omtalt positivt rundt
om ilandet. Det er vi da ogsa selv, kon-
staterer Bjorn Mgller Pedersen.

igschef Bjorn Mgller Pedersen har vaeret i klubben siden 2016. Interessen for at blive
sor har aldrig veeret stgrre i de seks ar, han har arbejdet i klubben.

NY SPONSOR:

NU VAR
TIL, AT
KUNNE

John Birkekzer oplever, at hans
virksomhed Lubriq far en god
eksponering.

Mens en lang raekke sponsorer note-
rer sig for meget lange tilhgrsforhold
til Silkeborg IF, er virksomheden Lubriq
fra Silkeborg en af de nyere drenge i
klassen.

Virksomheden med 11 ansatte, der til-
byder automatiske smgresystemer til
industrien, ejes af silkeborgenseren
John Birkekeer, og han er glad for at
vaere kommet teettere pa sin hjerteklub.

- Jeg er fgdt og opvokset i byen og er
kommet fast pa stadion siden begyndel-
sen af 1990erne. Nu synes jeg, at tiden
var til, at jeg kunne stgtte op med mit
beskedne bidrag, lyder det undseeligt
fra John Birkekeer.

Mere undseeligt, end der er grund til.
For Lubrig har blandt andet sit logo pa
SIFs trgjer, og det har veeret en god in-
vestering.

- Markedsfgringsmaessigt har det vaeret
godt. Det er min oplevelse, at vi bliver
vist godt frem pa den made, siger John
Birkekaer.

Han havde flere beveaeggrunde til at en-
gagere sig i klubben.

- For det fgrste synes jeg, at det er et
godt koncept, som klubben tilbyder.

For det andet er det spaendende, hvad
klubben har gang i, og jeg oplever stor
passion fra dem, der arbejder med det.
Det appellerer ogsa til mig, forklarer
John Birkekeer.

Lubrig saelger til kunder over hele lan-
det, og trykket pa maven erkender inde-
haveren, at han faktisk var lidt nervgs
for, om et sponsorat i en jysk fodbold-
klub kunne give problemer andre steder
i landet. For fodbold er jo fglelser.

.
<

‘e
.

-
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Lubrig-indehaver John Birkekzer er kommet
pa stadion siden 1990erne. Nu var tiden
moden til, at han blev sponsor i Silkeborg IF.

- Men jeg har slet ikke oplevet noget
negativt. Lige nu er det sveert at finde
nogen, som ikke har SIF som deres hold
nummer to, og mange ringer faktisk selv
for at hgre, om de kan komme med pa
stadion, siger John Birkekaer, der pri-
mazert bruger sit sponsorat pa kunder
og forretningsforbindelser.

SIF IN BUSINESS
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&’ Admincontrol

Har din bestyrelse brug for
digital dokumentdeling?

Vi leverer den ultimative Igsning
for beslutningstagere.

Bestyrelsesportal - papirlast, sikkert og nemt.

admincontrol.com

Kent Madsen glaeder sig som
administrerende direktgr over,
at de rgde lygter er haengtud
over alt pa Papirfabrikken, hvor
3.000 ledige kvadratmeter
under pandemien for laengst
er lejet ud.

OVER SILKEBO

Der er ikke en ledig kvadrat-
meter pa Papirfabrikken, der
er den gkonomiske muskel
under fodboldforretningen i
Silkeborg IF Invest A/S.

| mere end et arhundrede var Papirfa-
brikken det industrielle omdrejnings-
punkt i Silkeborg.

Sa fulgte lukning og en time-out, hvor
man lige skulle finde ud af, hvad det
imponerende industrikompleks helt
centralt i byen skulle bruges til.

Men nu er der atter fuldt blus pa alle
kedler og lys i samtlige vinduer, og dét
noterer Kent Madsen, administrerende
direkter i Silkeborg IF Invest A/S, som
ejer komplekset, sig med udelt glaede.

- Det er fantastisk, at de rgde lygter er
taendt. Alt, hvad vi har, er lejet ud, kon-
staterer Kent Madsen.

-

IEW: KENT MADSEN

-
AN

g
M"—‘ﬂbh

Sadan var situationen ikke, da pande-
mien haergede. Da det sa sveerest ud,
var der 3.000 ledige kvadratmeter, og
det efterlod Kent Madsen med pande-
rynker. | dag ser han anderledes lyst
pa tingene.

- Coronaen betgd, at folk maske var lidt
tgvende. Men det viste sig, at domme-
dag blev aflyst, og i dag er usikkerheden
vaek. Men det er nok ogsa et billede pa,
at det gar godti samfundet, og at Silke-
borg er en attraktiv lokation, konstaterer
Kent Madsen.

Tiltraekker nye virksomheder
Netop nu gar handvaerkerne til den i Pa-
pirfabrikkens gamle hovedsade - dét,
der ogsa kendes som Deloitte-bygnin-
gen. Her skal der blive plads til Herning-
virksomheden Investering & Tryghed,
som far selskab af Pilea-koncernen.
Formueradgiverne og finans- og ejen-
domsselskabet omdanner dermed den
tidligere administrationsbygning til et
moderne finanshus.

3S FELDSTE MATRIKEL

Desuden samler Nordisk alle sine ak-
tiviteter i Kulturspinderiet, mens Kjel-
lerup-virksomheden Silkeborg Ulds-
pinderi overtager Nordisk’s tidligere
lokaler.

Vigtigt net under fodbolden

- Det er vigtigt, at alt er lejet ud, for det
styrker gkonomien i virksomheden, og
vi er meget fortrgstningsfulde med et
godt miks af liberale erhvery, finansielle
virksomheder, restauranter, et hotel og
byens avis, forklarer Kent Madsen.

Ifplge direktgren er aktiviteterne pa
Papirfabrikken det stabile element, der
leverer en god, kontinuerlig indtjening
til koncernen.

- Det er helt afggrende for, at vi lige nu
kan lykkes med noget sportsligt. Trods
nedrykninger har vi kunnet fortsaette det
lange, seje treek. Det sikrer den gkono-
miske muskel, som Papirfabrikken reelt
er, konstaterer Kent Madsen.
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AT REKRUTTERE

Et domicil-skifte fra Herning til Silkeborg skal styrke
arbejdsglaeden i fondsmaegler-virksomhed.

I mange ar havde Investering & Tryghed
base og udgangspunkt i Herning, men
nar fondsmeegler-virksomheden nu
etablerer sig i et nyt domicil pa Papirfa-
brikken, er det med klare forventninger
til fremtiden.

- Vi regner med, at det skaber fornyet
arbejdsglaede. Og sa forventer vi at
kunne holde en del flere speendende
kundearrangementer, fordi vi nu far
et dejligt stort lokale pa 2. sal, der er
oplagt til hyggelige og spaendende af-
tenarrangementer med kunder, forklarer
Lone Kjeergaard, der er administrerende
direktgr i Investering & Tryghed, der ryk-
kerind i Papirfabrikkens tidligere hoved-
bygning, som i gamle dage rummede
fabrikkens administration.
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En beliggenhed midt i Jylland teet pa det
pstjyske bybénd gger mulighederne for
at rekruttere de rigtige vidensarbejdere,
vurderer direktgren.

- Det er et helt fantastisk sted, som pas-
serrigtig godt i forhold til vores historie,
vores kunder og vores medarbejdere.
Stedet baerer en historie, og det har sjeel
og charme - og sé ligger det rigtig godt i
forhold til mulighederne for at fastholde,
men ogsa rekruttere, nye medarbejdere.

Et vigtigt parameter for valget af Papirfa-
brikken var ogsa den bynaere placering.

- Vi vil gerne veere fysisk sammen med
vores kunder — og ikke kun tale med
dem i telefonen og pa Teams. Med den

centrale og smukke lokation haber vi,
at vores kunder har endnu mere lyst til
at komme forbi og maske kombinere et
besgg hos os med et zerinde i byen eller
en sightseeing i Silkeborg, hvis man
ikke er lokal. Det samme gaelder sam-
arbejdspartnere. Vi far nem adgang til
det gode restaurationsliv i omradet -
og sa er der jo bare sa meget historie-
forteelling og smuk natur omkring Pa-
pirfabrikken. Jeg tror faktisk, at flere af
vores kgbenhavnske kunder og samar-
bejdspartnere vil vaere nysgerrige efter
at komme forbi og besgge os, vurderer
Lone Kjeergaard.

PLADS TIL
VOKSEVARK

CASE: PILEA

Papirfabrikken bliver byens finanscenter.

Det altoverskyggende perspektiv ved
at veere bosat pa Papirfabrikken star
lysende klart for Daniel Hgj, der er ad-
ministrerende direktgr i Pilea Finance &
Business A/S.

- Med Pilea og en raekke gvrige finansiel-
le virksomheder bliver det byens finan-
scenter, som samler en raekke staerke
kompetencer og gode synergier, lyder
det fra Daniel Hgj.

Virksomheden arbejder med finansiel
og strategisk radgivning for virksom-
heder og ejerledere — og administrerer
desuden udlejningen af Papirfabrikken.

- Vi har rigtig mange mgder med vores
samarbejdspartnere rundt omkring i
byen, sa alene tilgeengeligheden og syn-
ligheden har stor vaerdi for os, forklarer
Daniel Hgj.

Og sa er der faktisk endnu en oplagt
grund til, at virksomheden har etableret
sig pa Papirfabrikken.

- Vi er allerede vokset ud af vores loka-
ler et par gange, sa det var ogsa vigtigt
at finde et sted, hvor vi har plads til at
vokse yderligere, siger Daniel Hgj.

Pilea udggr pa Papirfa-
brikken sammen med en
reekke gvrige virksomhe-
der Silkeborgs finanscen-
trum, vurderer Daniel Hgj,
der er administrerende
direktgr i Pilea Finance &
Business.
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CASE: NORDISK

NORDISK

UDVIDER PA PAPIRFABRIKKEN

Nordisk, der leverer udstyr til
outdoor-segmentet, udvider
og samler sine aktiviteter pa
Papirfabrikken.

- Vi vil skabe en outdoorarbejdsplads -
men indenfor — med alt, hvad det inde-
baerer af treeer, planter, dufte og lyde
fra skoven, og hvor beeredygtighed er
en naturlig og integreret del af stedet,
forteeller Erik Mgller, der er indehaver af
og direktgr for Nordisk.

Blandt andet nyt far det nye hovedkvar-
ter ikke en konventionel kantine. | stedet
indrettes et "camp site” som en plads i
den indendgrs skov.

- Det skal blive et sted, hvor Nordisk-
ansatte synes, at det er rart at vaere, og
hvor vores mange udenlandske gaester
kan fa inspiration til, hvordan man ogsa
kan indrette sig, uddyber Erik Mgller.

Direktgren var ikke i tvivl, da den lille
tomands-virksomhed, som det var pa
det tidspunkt, skulle finde en velegnet
lokation.

- Papirfabrikken gav os et dejligt sted
at veere med bade storby-fornemmelse
og alligevel kun fa hundrede meter til
skov og vand. Og samtidig var det et
sted, som praesenterede sig godt, nar
vi havde gaester.

Erik Mgller tgver ikke, nar han skal frem-
haeve det bedste ved beliggenheden.

-Det er fornemmelsen af at bo centralt i
fantastiske, historiske rammer og sam-
tidig have den flotte natur lige udenfor.
Desuden er det jo meget praktisk, at
vores gaester kan bo lige ved siden af
pa Hotel Radisson.
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CASE: DESIGN COLLECTION

SJAL 0G ARV

AFGORENDE FOR
DESIGNVIRKSOMHED

Hoteller og gode restauranter
teet pa Papirfabrikken er
vigtigt for Design Collection.

Papirfabrikken har et arhundrede eller
mere pa bagen, men omradets bygninger
og arkitektur udstraler tidlgs klasse, og
det er vigtigt for den internationalt fun-
derede virksomhed Design Collection.

- Netop fordi vi er en design-virksomhed,
betyder det meget for os at vaere en del
af en historisk bygning. Og da vi har en
delinternationale gaester, er det godt for
os med hotel og gode spisesteder taet
pa, forteeller Michael @stergaard, direk-
tgr i Design Collection, der beskaeftiger
sig med global markedsfgring og salg

Virksomheden, som i 2021 fik Lars
Larsen Group som medejer, ser flere
fordele i at bo pa Papirfabrikken.

- Det er blandt andet kombinationen af
de historiske bygninger og den gode
energi, som vi mener, der er i omra-
det. Vores hold seetter pris pa at veere
i lokaler, som har en historie, og som
der er gjort noget ud af. Som design-
virksomhed er det vigtigt for os, at det
ikke bare er en ny bygning - men noget
med sjael og arv, lyder det fra Michael
@stergaard.

Mgade | Bo | Spis | Fest

Radisson Blu Hotel Papirfabrikken & Restaurant Michael D. er din
erfarne 4-stjernede partner nar der skal arrangeres:

af danske designbrands.

Konfirmation
fra 4005

Julefrokost
fra 320;

fra 1.020;

Vi glaeder os til at byde dig og dine gaester velkommen pa Papirfabrikken
og pa Jysk Park. Vi kan huse fra 1til 1000 gaester, og de er alle
hjertelig velkommen i Silkeborg.

Kontakt os for et uforpligtende
tilbud pa tlf. 88 82 22 22 eller

info.silkeborg@radissonblu.com

HOTEL MICHAEL D.

PAPIRFABRIKKENS RESTAURANT

PAPIRFABRIKKEN

26 SIFINBUSINESS

www.papirfabrikken.nu



RAPPORT: MERCHANDISE

FORNUFTSAGTESKABET,
DER BLEV TIL

WIN-WIN

Lokale Sport 24 har eksploderet
salget af SIF-merchandise -
og givet klubben mere tid til

at fokusere pa fodbolden.

- Jeg har pa fornemmelsen, at det, vi
solgte i Igbet af foraret, overstiger det,
man normalt saelger pa et helt ar. Og vi
er jo ikke feerdige endnu...

Det er et selvtillidsfyldt udsagn, men det
leveres nggternt og blottet for pral af
Klaus Midtgaard, der er indkgbsdirektgr
og partner i den store lokale sportsud-
styrsleverandgr Sport 24 med nybygget
domicil i Funder.

Anledningen til samtalen er, at Sport 24
nu i en rum tid foruden sine normale
aktiviteter med udvikling af sportsud-
styr, drift af fysiske butikker og en stor
online-forretning ogsa har drevet Silke-
borg IFs fysiske merchandisebutik pa
Jysk Park og den totale udvikling og
markedsfgring af SIFs merchandise.

- Vi fik jo logoet pa trgjen. Men skulle vi
nu laegge flere penge i SIF, var vi ngdt til

v

uhlsport

at se pa, hvordan vi maske kunne tjene
dem ind igen, forklarer Thomas Baekga-
ard Sgrensen, der er ansvarlig for BtB-
salg og sponsorater i Sport 24.

Og derfra var der ikke langt fra indleden-
de snak til handling. Sportskebmaen-
deneiSport 24 gjnede en ny forretnings-
mulighed, mens fodboldkgbmaendene i
Silkeborg IF s, hvordan de kunne spare
kraefter og Ignkroner - samtidig med,
at der blev mere tid til at fokusere pa
kerneforretningen, fodbolden.

- Nar vi gar all-in pa at drive sportsforret-
ning, investerer vien masse ressourcer.
Har SIF derimod en lille butik ved siden
af stadion, bliver alt, hvad de foretager

SIF-shoppen
pa JYSK park

B Shoppen er aben fra to timer
for kick-off til en halv eller
hel time efter slutflgjt, alt
afhaengig af tilstremningen.

® Shoppen bemandes mindst
med tre Sport 24-ansatte fra
butikken i Vestergade.

B Ved store kampe kan der
veere op til syv medarbejdere
i butikken.

sig forretningsmaessigt med det yderste
af neglene, som Thomas Baekgaard Sg-
rensen udtrykker det.

Merchandise er markedsfgring
For Sport 24 var der ogsa tale om en test
for at finde ud af, hvad virksomheden
kan drive det til med den made at drive
forretning pa.

- Merchandise er bade forretning og
marketing. Nar SIF naeste gang skal ga
til JYSK for at tale sponsorat, bliver det
maske lidt nemmere for dem, hvis de
kan forteelle, at der altsa lgber 10.000
rgde SIF-trgjer med JYSK-logo pa rundt
i Sghgjlandet, siger Thomas Baekgaard
Sgrensen.

For Klaus Midtgaard er det helt afgg-
rende, at det netop er en lokal traditi-
onsklub, som Sport 24 engagerer sig
sa massivt i.

- Silkeborg er virksomhedens hjemby, og
mange silkeborgensere er medlemmer
af vores kundeklub. Derfor giver det god
»

RAPPORT: MERCHANDISE

Den nye SIF-trgje til det europaeiske gruppespil har klubbens logo indsat i stoffet som en
saerlig detalje.
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RAPPORT: MERCHANDISE

» mening for os at tilbyde merchandise

fra byens hold. Vi er stolte af at vaere
sponsor i SIF. Det er vigtigt, at vi her i
omradet star pa skuldrene af hinanden,
pointerer Klaus Midtgaard.

Og indtil videre har hverken Sport 24 el-
ler partneren Silkeborg IF haft grund til
at fortryde samarbejdet.

- Claus (SIFs gkonomidirektgr Claus
Christensen, red.) er jo tal-mand, og han
gar og smiler. Mit geet er, at vi kommer
til at tre- eller firedoble salget af SIF-
merchandise i ar, lyder det fra Klaus
Midtgaard.

Nggternt og blottet for pral. Men galva-
niseret i stolthed.

VAKSE VED HAVELAGEN —&—

Innovationskraft og hurtighed er af-
ggrende kompetencer i en succesrig
merchandise-forretning.
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Sport 24 demonstrerede begge dele
i begyndelsen af maj, da SIF uventet
satte sig pa bronzemedaljerne.

Da Nicklas Helenius langt inde i over-
tiden stangede SIF pa 1-0 i den ufor-
glemmelige hjiemmekamp mod Randers
om aftenen sgndag den 6. maj, stod det
klart, at medaljerne var i hus.

0Og knapt havde kampens dommer, Mik-
kel Redder, flgjtet af foran 7.739 me-
stendels euforiske tilskuere, for Sport
24-teamet var i aktion.

- Ja, det var vi sadan set allerede i pau-
sen, hvor vi gjorde designet af bronze

| g ——
| R TR

t-shirten klar, fortzeller Sport 24-direktar
Klaus Midtgaard.

Et lille kvarter efter slutflgjtet, ved
21-tiden, lykkedes det ham at fa fat i
en leverandgr, der kunne stille med 500
t-shirts pa trykkeriet i Aalborg mandag
morgen den 7. maj kl 06.00. | Igbet af
formiddagen blev der sa trykket til den
store guldme... bronzemedalje. Sidst
pa eftermiddagen var de til salg i Sil-
keborg.

- Den slags kraever kraefter, og det kraever
forbindelser. Og at man braender for det,
konstaterer Thomas Baekgaard Sgren-
sen, sponsoransvarlig i Sport 24.
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¢ Det forpligter at
veere pionerer”

Hos Tal & Tanker er vi teet pa vores kunder.
Det er simpelthen en forudsaetning for, at vi
kan yde god radgivning og give den kvalifi-
cerede sparring pa bade tal og tanker, som
vores navn lover.

Det er bare s& uendelig vigtigt for samar-
bejdet, at der er tid, plads og lyst til at seette
sig ordentligt ind i tingene. Derfor har vi,
siden Tal & Tanker blev stiftet, arbejdet
malrettet med at skabe balance mellem
fritid og arbejde.

Det giver overskud og tid til at engagere sig.
For det forpligter at veere pionerer i branchen.
Det handler om at udvikle bade mennesker
og virksomheder. Derfor har alle hos Tal &
Tanker konkrete mal og klare malsastninger
for bade karriere og opgaver. Ligeledes
afstemmer vi lgbende forventningerne - bade
internt og eksternt.

Det giver den rette prioritering af bade res-
sourcer og indsats. Samtidig med at med-
arbejderne far mulighed for at bruge bolden
pa den made, som vi nu engang er bedst til.

Per Jensen
Statsautoriseret revisor og partner
hos Tal & Tanker

pin@talogtanker.dk
29 68 32 89




